
Wollen Sie das Angebot an qualifizierte Anleger wie  

institutionelle Investoren, vermögende Privatinvestoren 

und Vermögensverwalter und deren Kunden richten, oder 

auch Privatinvestoren in der EU sowie Liechtenstein,  

Island und Norwegen als Kunden gewinnen?

Private Anleger 

Sollen die Zielinvestments überwiegend (mindestens 

90 %) handelbare, börsenotierte Wertpapiere sowie Geld-

marktpositionen sein, oder auch andere Werte wie nicht-

notierte Aktien, strategische Beteiligungen/Private Equity, 

Immobilien, Edelmetalle, Derivate zu Anlagezwecken, 

Kunst etc?

Wertpapiere

privat qualifiziert

Auch andere Werte

Investmentfonds gemäss EU-Fondsrichtlinie 

Rechtsgrundlage: EU-konformes Angebot

Zeit zum Launch: 6 – 9 Wochen

Zielgruppe: Institutionelle und Privatinvestoren 

Einschränkungen: sehr strenge Diversifikationsregeln

oder Nachbildung eines anerkannten Index

Qualifizierte Anleger 

Rechtsgrundlage: Art 23 IUG

Zeit zum Launch: 2 – 4 Wochen

Zielgruppe: Banken, Versicherungen, Vermögensverwal-

tungen sowie deren Kunden (sofern ein schriftlicher Ver-

mögensverwaltungsvertrag vorliegt), vermögende Privat-

kunden und Unternehmen

Investmentanteile gemäss EU-Prospektrichtlinie

Rechtsgrundlage: EU-konformes Angebot

Zeit zum Launch: 3 – 5 Monate

Zielgruppe: Institutionelle und Privatinvestoren 

Einschränkungen: kein Kündigungsrecht zum NAV, 

sondern analog zu Zertifikaten ein Quote-basierter 

Anteilshandel

Mit Minerva Investments können Sie eine Vielzahl an un

terschiedlichen Investmentstrategien in ein Investment

produkt verpacken. 

Welches Investmentprodukt
passt zu Ihnen?

Welche Form des Sondervermögens Ihren Ideen am nächs-

ten kommt, können Sie mit folgender Checkliste eruieren.


